
 

 

      

 

Sales Manager (m/w/d) gesucht! 

 

 

Pensum 100 % 

Vertrieb liegt Ihnen im Blut? 

Sie „atmen Papier“ und haben neue  

Produktideen?  

Immer her damit! 
 

Wir, die Papierfabrik Netstal AG, sind ein traditionsreiches, 

mittelständisch geprägtes Unternehmen in Netstal,  

Kanton Glarus. Der Schwerpunkt unserer Tätigkeit ist die 

Herstellung von gekreppten Spezialpapieren für vielfältige 

Anwendungen. 
 

Wenn Sie eine technische Berufsausbildung als 

Papiermacher/ Papiertechnologe haben, bestenfalls noch 

eine Zusatzausbildung als Meister oder sogar einen 

akademischen Abschluss im Bereich Papierindustrie, dann 

passen Sie bestens zu uns. 

Sie sind ein Vertriebsprofi, bringen Kenntnisse aus der 

Papier-, Hygiene-, Medizin-, Kunststoff- oder Verpackungs- 

branche mit, beherrschen MS Office und arbeiten mit einem 

Warenwirtschaftssystem (vorzugsweise Sage 100). Sie  

haben den Lagerbestand im Blick und disponieren darauf 

basierend die Produktion. Mit Zollvorgängen sind Sie 

grundsätzlich vertraut. Englisch beherrschen Sie 

verhandlungssicher in Wort und Schrift. 

Eine Reisebereitschaft bis zu 50 % (Schweiz/ Europa)  

setzen wir voraus. 
 

Ihr Bewerbungsdossier senden Sie bitte an:  

Papierfabrik Netstal AG 

Betriebsleiter Steffen Egetemeyer 

Industrie Kleinzaun, 8754 Netstal 

oder per E-Mail an steffen.egetemeyer@pfn.ch 
 

Wir freuen uns auf Sie! 
 

 

Ihre Aufgaben: 
 
 Sie pflegen unsere 

Bestandskunden und akquirieren 
Neukunden. 

 Sie analysieren die Marktsituation 
und entwickeln Ideen für neue 
Anwendungen. 

 Sie erstellen Verkaufsunterlagen 
und Offerten. 

 Sie überwachen die Abwicklung 
von Zollvorgängen im 
Aussenhandel und die Einhaltung 
der Lieferbedingungen bei 
Außenwirtschaftsbeziehungen 

 Sie verantworten die 
Produktionsplanung der 
Papiermaschine und Ausrüstung 
in Hinblick auf Lagerbestände und 
koordinieren Restmengen, 
Mehrproduktion und B-Ware 

 Sie sind direkt der 
Geschäftsleitung unterstellt und 
pflegen einen regelmäßigen 
Austausch zu unserer 
Tochterfirma KONOS GmbH in 
Deutschland. 

 
Unser Angebot: 

 Wir bieten Ihnen die Sicherheit 
eines unbefristeten 
Arbeitsverhältnisses in einer 
familiären Atmosphäre mit kurzen 
Entscheidungswegen. 

 In einer 42-Stunden-Woche sind 
Ihre Aufgaben abwechslungsreich 
und herausfordernd. 

 Zusätzlich zur marktüblichen 
Vergütung bieten wir großzügige 
innerbetriebliche Sonder-
vereinbarungen zu Urlaubstagen, 
Weihnachtsgeld und monatlichen 
Produktionsprämien. 

 Individuelle Schulungspakete 
runden unser Angebot ab 


